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nego ubezpieczenia spotecznego, z okazji 15-lecia po-
wstania kas chorych tak na poczatku tego roku w Po-
znaniu ocenifa kondycje systemu zdrowia: — Jest nija-
ko. Nie ma calosciowej wizji rozwoju systemu. Nie wiemy,
co tak naprawg ma sig stac. Proponowane sq jedynie pewne,
czqstkowe rozwigzania, z ktorych czes¢ jest wprowadzana,
a cz¢s¢ nie. System wegetuje, biurokraryzuje si¢ w sposib nie-
prawdopodobny. Prace dezorganizujq stosy dokumentiw,
Jormalnosci, sprawozdait z dziatalnosci szpitali i oferowa-
nych swiadczen. Binrokratyzacja rozrasta si¢ w sposib od-
czuwalny dla swiadczeniodawcow. Dyrekcje placiwek me-
dycznych nie majqg wyborn — jezeli nie podporzqdkujq si¢
tym wymaganiom, nie dostang pienigdzy. Niestety, system
w obecnym ksztalcie bedzie trwal, dopiki nie pojawi sig
rzqd, kiory odwazy si¢ zrobic nastgpny krok.

W takich realiach polskie placéwki stuzby zdrowia
majg dwie mozliwosci: albo bedg sie dalej zadtuzaé, al-
bo na wlasna reke poszukaja rozwigzan rynkowych.
Jednym z nich jest leasing. Korzystajac z niego, moz-
na w prosty sposob sfinansowaé zakup sprzetu me-
dycznego, pelnego wyposazenia gabinetu lekarskiego
czy samochodu.

Leasing idealny dla lekarzy

W ramach leasingu leasingodawca przekazuje
leasingobiorcy prawo do korzystania z okreslonego
dobra na pewien uzgodniony w umowie okres, w za-
mian za ustalone raty. W przypadku, gdy lekarz czy
placéwka stuzby zdrowia nie dysponuja nadmiarem
wolnych s$rodkéw, ktére moga by¢ przeznaczone
na zakupy inwestycyjne za gotéwke, to czasami jest to
jedyna mozliwo$¢ siggniecia po nowe, kapitalochtonne
technologie i wysokiej jakosci sprzet.

W poréwnaniu z kredytem bankowym wymogi
ekonomiczne i formalne przy leasingu sa tagodniejsze,
a procedury — prostsze i szybsze. Leasing uwalnia kapi-
tal na nowe inwestycje lub dzialalno$¢ operacyjnag.
Umozliwia tez oszczedno$ci wynikajace ze zmniejsze-
nia podstawy opodatkowania. W przypadku leasingu
operacyjnego kosztem uzyskania moga by¢ dla klienta
wszystkie platno$ci rat leasingowych (zar6wno czes¢
kapitalowa raty, jak i jej cz¢$¢ odsetkowa) oraz oplata
manipulacyjna, w leasingu finansowym natomiast
kosztami sa amortyzacja sprzetu, odsetki od rat kredy-
towych oraz optata manipulacyjna. Leasing obstugiwa-
ny jest elastycznie, w zaleznosci od kondycji zakladu
medycznego. Czeg$¢ firm umozliwia takze finansowanie
oparte na zmiennej lub stalej stopie procentowej.

Grupg szczegblnego zainteresowania firm leasingo-
wych sa lekarze, ktdérzy ciesza si¢ wsrdd leasingodaw-
cow opinia bardzo dobrych i solidnych klientéw.

— Finansowanie sprzgtu medycznego poprzez leasing jest
bardzo dobrym rozwigzaniem, szczegilnie dla lekarzy, ktirzy
stosunkowo kritko sq obecni na rynku, a jednoczesnie w szyb-
ki i prosty sposob cheg zainwestowad w modernizacje gabinetu
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lub tez stac sig posiadaczami nowego sprzgtu binrowego, I'T czy
pojazdow, ale nie cheg ponosic wysokich kosztow zakupu
— podkresla Magdalena Potysz-Drab, z-ca dyrektora
Departamentu Technologii i Klientéw Kluczowych.

Leasing jest bardzo dobra alternatywa dla kredytu,
gdyz wymogi formalne zawarcia umowy leasingu
w poréwnaniu z procedura przyznawania kredytéw
przez banki sa duzo mniejsze. Czgsto firmy leasingowe
przyznajg finansowanie klientom, ktérzy z punktu wi-
dzenia bankéw prowadza dziatalno$¢ zbyt krétko, aby
ubiegac si¢ o kredyt. Dzieje si¢ tak m.in. dlatego, ze
polityka ryzyka firm leasingowych uwzglednia row-
niez finansowany przedmiot.

3 W poréwnaniu z kredytem
bankowym wymogi ekonomiczne
i formalne przy leasingu s3

tagodniejsze, a procedury — prostsze

i szybsze. Leasing uwalnia kapitat
na nowe inwestycje lub dziatalnos¢
operacyjng 1)

Najczestszym przedmiotem leasingu jest wyposaze-
nie gabinetow dentystycznych, okulistycznych i optycz-
nych oraz ultrasonografy. Dzigki leasingowi sfinanso-
waé¢ mozna takze zakup m.in. rentgenéw, laseréw,
mammograféw, tomografow, spirometréw, urzadzen
protetycznych, aparatéw pomiarowych, urzadzen dia-
gnostycznych, sprzetu okulistycznego czy optycznego,
wyposazenia gabinetéw ginekologicznych, wyposazenia
gabinetéw weterynaryjnych, aptek i wielu innych.

— Przy pomocy leasingu mozna sfinansowad zakup prak-
tycznie kazidego z wymienionych urzgdzen — dotyczy to
przedmiotiw zardwno nowych, jak i uzywanych — moéwi
Magdalena Potysz-Drab. — Na prostote i szybkos¢ trans-
akcji realizowanych przez VB LEASING ma wplyw
uproszezona procedura przyznawania finansowania klien-
tom z branzy medycznej. W ramach tej procedury w czasie
nie diuzszym niz 3 dni robocze klient otrzymuje decyzje kre-
dytowg. Najczesciej jednak umowa podpisywana jest
w dniu zloZenia przez klienta wniosku lub zaraz nastgpne-
g0 dnia. Ponadto umowa leasingu moze zostal podpisana
w oddziale znajdujacym si¢ najblizej siedziby klienta.

Zazwyczaj od klientéw branzy medycznej nie wy-
maga si¢ dokumentowania uzyskiwanych dochodéw.
Do zawarcia transakcji potrzebne sa jedynie podsta-
wowe dokumenty potwierdzajace, ze dana firma czy
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13 Co wiec zrobic, jezeli placowka jest

zadtuzona, a leasing nie wchodzi
w rachube? Warto zgtosic sie

do firm, ktére od lat pomagaja
restrukturyzowac zadtuzenia
podmiotoéw stuzby zdrowia,
stosujac czesto nowatorskie
metody finansowe 1)

osoba ma zarejestrowang dziatalno$¢ (praktyke lekar-
ska), dokumenty potwierdzajace prawo do wykony-
wania danego rodzaju dzialalnosci oraz dowody tozsa-
mosci od 0séb podpisujacych umowe.

W VB LEASING o mozliwosci zawarcia umowy
leasingu w procedurze uproszczonej decyduje takze
warto$¢ ofertowa przedmiotu. — Standardowo stosowana
Jest w odniesienin do przedmiotow o wartosci do 300 tys. 2t
— podkresla Magdalena Potysz-Drab. — Jezeli jednak
klient zdecyduje si¢ na zakup sprzgtu od dostawciw od wie-
lu lat wspitpracujacych z VB LEASING, a dodatkowo
wplaci pewng oplate wstgpng, to w zaleznosci od jej wysoko-
sei, jestesmy w stanie sfinansowal w ramach wuproszczonej
procedury sprzer o wartosci netto nawet do ponad 500 tys.
zl. Sq jednak i takie sytuacie, kiedy udzielamy leasingu bez
uiszczenia przez klienta jakiejkolwick oplaty wstgpnej.

Wspélnym mianownikiem wszystkich ofert skiero-
wanych do lekarzy jest szybki proces podejmowania
decyzji i finalizowania transakcji. Od momentu zloze-
nia dokumentéw do dostawy zamdwionego sprzetu
mija zwykle nie wigcej niz tydzien.

Oddtuzyé czy upasé?
Niestety, mimo ze wiele publicznych szpitali chce

nabywac sprzet medyczny w leasingu, to jednak ich
zta kondycja finansowa powoduje, ze stoja na straco-
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nej pozycji. Firmy leasingowe podpisuja bowiem umo-
wy gléwnie z bardziej wiarygodnym sektorem niepu-
blicznym (ponad 90 proc. wszystkich uméw na pol-
skim rynku).

Co wiec zrobié, jezeli placéwka jest zadluzona,
a leasing nie wchodzi w rachube¢? Warto zglosi¢ sie
do firm, ktére od lat pomagaja restrukturyzowaé za-
dluzenia podmiotéw shuzby zdrowia, stosujac czesto
nowatorskie metody finansowe. Przyktadem takiej fir-
my jest lubinski Electus, ktéry w ramach restruktury-
zacji zadluzenia oferuje: finansowanie zobowigzan wy-
magalnych, pracowniczych i publicznoprawnych,
faktoring dla szpitali, pozyczki oraz pomoc w wyko-
rzystaniu funduszy unijnych.

Finansowanie zobowiazan wymagalnych zaklada ich
splate nawet przez 10 lat, z 2-letnig karencjg. Umozli-
wia to wywiazanie si¢ ze zobowigzan bez negatywnego
wplywu na biezaca dziatalno$¢ i gospodarke finansowa
ZOZ-6w. Pozwala takze na zatrzymanie nakrecajacej
si¢ spirali zadluzeniowej i unikniecie ryzyka niespodzie-
wanych zaje¢ komorniczych i egzekucji. Cigzar prowa-
dzenia rozméw z wierzycielami przeniesiony jest na spe-
galistow firmy Electus, ktéra przejmuje wszystkie
zobowigzania. Umozliwia to kontynuowanie wspotpra-
¢y z dotychczasowymi dostawcami towaréw i ustug.

Ciekawym rozwiazaniem oferowanym przez Electus
jest takze finansowanie zobowigzan publicznopraw-
nych wobec podmiotéw, takich jak Zaktad Ubezpie-
czen Spolecznych, czy urzad skarbowy. Efektem zasto-
sowania tego narzedzia finansowego jest sprawne
uregulowanie najwazniejszych zobowiazan wobec
Skarbu Panstwa, rozlozenie splaty zobowiazan na wy-
brang przez placoéwke liczbe rat oraz uniknigcie kosz-
téw postgpowan sadowych i egzekucji komorniczych.

— Niestery, nawet dobre zarzqdzanie nie uchronito nasze-
g0 szpitala przed trudng sytuacjq finansowg. Dostawcy
zniecierpliwieni brakiem platnosci rozpoczeli sprzedaz swoich
naleznosci — méwi dyrektor Janusz Adamkiewicz z Wo-
jewodzkiego Szpitala Zespolonego w Czestochowie.
— Firma Electus ze zrozumieniem podeszla do naszej sytuacyi,
poprzez rozlozenie splaty naszych zobowigzan w czasie, co nie
spowodowato zaburzenia plynnosci finansowej naszej jednost-
ki. Koszty realizowanych porozumienr byly czestokrod nizsze
niz ustawowy poziom oprocentowania biezgcego — dodal.

Electus pomaga podmiotom stuzby zdrowia takze
w zarzadzaniu wierzytelno$ciami. Eksperci lubinskiej
firmy pomagaja szpitalom w sprzedazy wierzytelno-
$ci, w tym naleznos$ci uchodzacych na rynku za mato
atrakcyjne z uwagi na zlg kondycje finansowa dtuzni-
ka. Firma oferuje tez Rating publicznych placiwek stuz-
by zdrowia i jednostek budzetowych Skarbu Panstwa,
dzieki ktéremu zarzadzajacy placowkami stuzba zdro-
wia moga przeanalizowa¢ kondycje finansowa i moz-
liwosci platnicze odbiorcéw i na podstawie tego po-
dejmowac decyzje o korzystnej wspdtpracy.

Adam Majewski
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