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Nowe mozliwosci kupowania i oszczedzania

dla branzy medycznej

Wspblne towy w sieci

M
Catkiem niedawno Polacy oszaleli na punkcie
zakupdw grupowych. Szacuje sie, ze w 2011 r.
rynek ten byt wart ok. 600 mln zt. Moda nie
mogta oming¢ branzy medycznej. We Francji
ponad 40 proc. szpitali publicznych robi wspdlne
zakupy. W Polsce personalizacja dopiero raczku-
je, ale juz powstaja pierwsze platformy dla okre-
Slonych grup zawodowych czy tez dotyczace
wybranych miejsc.

Wsréd klientéw zakupédw grupowych ciagle najbar-
dziej popularne sa wycieczki, bony do restauracji czy na
zabiegi kosmetyczne. Nie mozna jednak pomina¢ fak-
tu, ze zakupy grupowe, zwlaszcza specjalistyczne, stwa-
rzaja przedsiebiorstwom szanse na olbrzymie oszczednosci.
Warszawski Szpital Dzieciecy im. prof. dr. med. Jana Bog-
danowicza grupowo zamawia nie tylko leki i materialy
jednorazowego uzytku — jest takze jedna z szesnastu pla-
c6wek medycznych, dla ktérych spotka MAE powolana
przez samorzad wojewddztwa mazowieckiego wybrata
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wspdlnego dostawce pradu. Przy takich dziataniach moz-
na ograniczy¢ koszty $rednio o 40 proc.

Razem taniej...

— Gdybym jako szef banku pozwolit, by kazdy oddziat w kra-
Ju 0s0bno zamawial papier czy ustugi remontowe, szybko stra-
cithym stanowisko — powiedzial na poczatku 2011 r. ,,Gaze-
cie Prawnej” Jan Krzysztof Bielecki, przewodniczacy Rady
Gospodarczej, a wczesniej prezes Banku Pekao.

Z tego, ile prawdy zawiera komentarz Bieleckiego,
zdaje sobie sprawe Polska Federacja Szpitali (nalezaca do
Europejskiej Federacji Szpitali HOPE), kt6ra utworzy-
ta grupe zakupowa szpitali. Podobne organizacje dzia-
tajg juz od dawna w Stanach Zjednoczonych i Europie
Zachodniej — placowki tacza sie i wspdlpracuja z zewnetrz-
ng firma jako koordynatorem i organizatorem zakupéw.
Takie grupy sg organizowane na potrzeby korporacji, kt6-
re korzystajg z nich, dokonujac wspélnych zakupéw mate-
riatéw biurowych, ustug pocztowych, kurierskich itp.
Grupy zakupowe powstajg réwniez na potrzeby danej
branzy, np. w celu zakupu sprzetu medycznego. Two-
rzone s nawet grupy miedzybranzowe, kupujace cho-
ciazby energie elektryczng. Polska Federacja Szpitali
poprzez konsolidacje zakupéw planuje zrzeszy¢ nawet
80 proc. wszystkich szpitali w Polsce. Do marca 2012 r.
do programu zglosito sie 70 placéwek. Przewiduje sie,
ze dzieki przynaleznosci do grupy oszczedza one 10-50
proc. w zaleznosci od wybranego asortymentu.

...i bezpieczniej

Kolejnym pomystem jest powotywanie towarzystw
ubezpieczent wzajemnych, ktére maja wspélnie wyku-
pywa¢ polisy ubezpieczeniowe. Wszystkie sktadki ubez-
pieczeniowe, jakie musza zaplaci¢ szpitale, wynosza nawet
ponad 2 mln zl rocznie. Jest wigc na czym oszczedzad.
Zwlaszcza ze zgodnie z nowelizacja ustawy o dziatalnosci
leczniczej, od 1 stycznia 2014 r. zacznie obowigzywaé
réwniez ubezpieczenie od zdarzen medycznych. Wygla-
da na to, Ze na razie grupujacym sie szpitalom nie uda-
to sie wynegocjowac z PZU satysfakcjonujacych dla nich
stawek. Na pewno wazny jest fakt, ze PZU jest prak-
tycznie monopolista w kwestii ubezpieczania szpitali.
Wspdélne kupowanie — zwlaszcza ubezpieczen — stwa-
rza tez pewne zagrozenia. Co z zadluzonymi placéwkami,
ktére nie beda w stanie wywiazac sie ze zobowiazan? Nie-
ktére dobrze prosperujace szpitale obawiaja sie, ze to na
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nie spadnie odpowiedzialno$¢ za problemy finansowe
partnerow.

Grupowo dla stomatologéw

Na rynku pojawily sie réwniez portale, dzieki ktérym
placéwki nie bedg musialy powolywa¢ spétek, zeby uzy-
ska¢ korzystne ceny. Na pomyst zakupéw grupowych
dla lekarzy dentystéw wpadli twércy Medizone.pl.
Portal ten od jesieni 2011 r. oferuje zakupy grupowe
w zakresie m.in. sprzetu, narzedzi, materiatéw, a tak-
ze szkoleti medycznych dla stomatologéw. Oferta jest
bardzo szeroka i obejmuje towary zwigzane ze stoma-
tologia — od unitdéw, przez narzedzia i materialy, po pro-
ste i niedrogie urzadzenia utatwiajgce prace lekarzy. Do
tej pory w portalu ukazaly sie 364 oferty.

Podstawowg korzyscia, jaka Medizone.pl oferuje
lekarzom, jest oczywiscie mozliwo$¢ zakupu produktéw
w okazyjnych cenach. Stomatolodzy korzystajacy
z Medizone.pl moga takze zapoznac si¢ z opiniami innych
uzytkownikéw o produktach, podyskutowac na forum,
sprzeda¢ badz kupi¢ uzywany sprzet w dziale Gielda,
a takze — co jest niespotykane w innych przedsiewzie-
ciach zwigzanych z zakupami grupowymi — przesta¢ zapy-
tanie ofertowe, ktére Medizone.pl przekaze dostawcom.

Ceny poszczegdlnych produktéw na Medizone.pl cze-
sto sg nizsze niz ceny hurtowe. Oferenci kazdorazowo
okreslaja zasady obowigzywania promocji poprzez poda-
nie minimalnej liczby produktéw, jaka musi zosta zamoé-
wiona (niekoniecznie przez jedng osobe) i czas trwania
oferty.

— Portal powstat w odpowiedzi na zgtaszane na forach inter-
netowych zapotrzebowanie lekarzy dentystow na takg platforme.
Stomatolodzy, w wigkszosti pracujacy w prywatnych prakty-
kach, dokonijg bowiem czgstych zakupow sprzetu i materia-
low, przewazinie bez procedur przetargowych — moéwi Woj-
ciech Kazusek z Medizone.pl.

Medizone.pl ciagle poszukuje nowych atrakcyjnych
ofert, na biezaco informuje uzytkownikéw o nowych pro-
mocjach, a takze szeroko promuje swojg platforme, dzie-
ki czemu nawet w sytuacji, gdy nie dojdzie do sprzedazy
danego produktu, jego producent zyskuje reklame
w bardzo wielu miejscach w sieci, w tym w najwigkszych
portalach branzowych.

Tylko dla lekarzy

Nowg forme zakupéw w postaci VIPMedica Club
wprowadza takze VIPMedica SA. Jest to innowacyjna
platforma zakupowa, za ktérej posrednictwem firmy
wszystkich branz moga oferowad swoje produkty i ustu-
gi przedstawicielom branzy medycznej bedacym czton-
kami klubu. VIPMedica r6zni sie od standardowych plat-
form zakup6w grupowych tym, ze jest dostepna jedynie
dla lekarzy i lekarzy dentystéw. W odréznieniu od Medi-
zone.pl oferuje nie tylko sprzet specjalistyczny. Celem
VIPMedica Club jest stworzenie wirtualnej przestrzeni
zakupowej, w ktorej lekarze i lekarze dentysci bedg mogli
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wybraé wakacyjna wycieczke, kupic sprzet RTV i AGD,
a nawet samochdd. Nie zabraknie jednak ofert z bran-
zy medyczne;j.

— VIPMedica Club ma zaspokajac wszystkie potrzeby zaku-
powe lekarzy i lekarzy dentystow, zardwno te zawodowe, jak
7 osobiste, dlatego proponujemy partnerstwo firmom ze wszyst-
kich sektorow rynku — méwi Angelika Czepifiska, Project
Manager VIPMedica SA.

Za posrednictwem VIPMedica Club jego czlonkowie
wybieraja nie tylko interesujace ich oferty, lecz takze spo-
s6b zakupu. VIPMedica proponuje kilka narzedzi — leka-
rze moga kupi¢ produkt bezposrednio na platformie,
a takze korzystac z czlonkowskiej karty rabatowej, upraw-
niajacej do znizek u partneréw VIPMedica réwniez poza
siecia. Mogg tez zakupi¢ voucher i bon na konkretny pro-
dukt i odebra¢ go w sklepie.

1) Zakup sprzetu medycznego
to jedno z bardziej
czasochtonnych codziennych
zadan os6b prowadzacych
szpitale, kliniki i inne
placowki medyczne )

Selekcja i jakosé

Dzigki wezesniejszej selekcji menedzerowie zdrowia
moga mie¢ pewno$¢, ze oferowany sprzet jest najwyz-
szej jakosci, a jego cena jest nizsza niz rynkowa. Uczest-
nicy VIPMedica Club nie musza traci¢ czasu na
przeciagajace sie negocjacje z producentami lub dystry-
butorami sprzetu, poniewaz wybdr asortymentu oraz
ustalanie cen pozostaja w gestii specjalistéw VIPMedi-
ca Club. — Wipdlpracujemy z najlepszym: producentami, ofe-
rijgeymi sprzgt medyczny najwyzszej jakosci. Ich propozycje
starannie selekcjonujemy i dopasowujemy do potrzeb czlonkiw
naszego klubu. Oferta VIPMedica Club skierowana jest nie
tylko do duzych klinik i szpitali. Na specjalne okazje mogq
liczy¢ vowniez mate przychodnie i prywatne gabinety —
zapewnia Angelika Czepiniska.

Zakup sprzetu medycznego to jedno z bardziej czaso-
chlonnych codziennych zadad o0s6b prowadzacych szpi-
tale, kliniki i inne placéwki medyczne. Diugie negocjacje
cenowe z producentami i dystrybutorami sprzetu nie
zawsze przynosza pozadany efekt, a przeciez na szali sta-
wia sie zycie i zdrowie pacjentow. Korzystajac z nowych
rozwigzan zakupowych, mozna znacznie skrdci¢ czas pro-
cedury i jednocze$nie sporo zaoszczedzié.

Matgorzata Wotoszyk
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