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Juz za nieco ponad rok — 1 sierpnia 2014 r. — pol-
skie placowki stuzby zdrowia musza spelniaé
wymog pelnej informatyzacji tworzonych danych.
Czy w zwiazku z tym MEDFinance odnotowuje
zwigkszone zainteresowanie produktem finansowym
MEDit, ktéry umozliwia finansowanie projektéw
informatycznych?

MEDit jest nowym produktem firmy, ale klienci z duzym
zainteresowaniem podchodza do tej oferty — niedosta-
teczny poziom wiedzy o dostepnych na rynku rozwia-
zaniach informatycznych oraz trudnosci finansowe szpi-
tali sprawiaja, ze placowki ochrony zdrowia widza w nas
sprzymierzefica i zaufanego partnera. Dysponujac kon-
taktami w §rodowisku medycznym, mozemy sie dzieli¢
wiedza i do$wiadczeniem, pokazywal dobre prakeyki
z innych regionéw, czyli wspomagac procesy podejmo-
wania decyzji — tych wlasciwych i korzystnych z punk-
tu widzenia szpitala. Oferta MEDit jest skierowana do
jednostek potrzebujacych wsparcia finansowego przy reali-
zacji inwestycji zwiazanych z informatyzacja, a wiec tak-
ze tych, ktére wprowadzily rozwigzania IT, a chea zro-
bi¢ kolejny krok. Elektroniczny obieg dokumentéw
pozwoli placéwkom ochrony zdrowia nie tylko na
redukcje kosztéw papieru, wydruku i obstugi drukarek,
lecz takze na zaoszczedzenie czasu personelu. Zarzadza-
jacy szpitalami, ktérzy widza i doceniaja potencjal, jaki
niesie informatyzacja, chca znalez¢ pienigdze nie tylko na
wymagany ustawg elektroniczny obieg dokumentéw, lecz
takze na unowocze$nienie infrastruktury, komputeréw
i zakup innych rozwigzad IT, ktére wspomoga procesy
zarzadzania i podejmowania decyzji terapeutycznych.
Informatyzacja pozwala na kontrole kosztéw leczenia,
wykorzystania pomieszczefi, optymalne zarzadzanie
personelem, ale takze na przyklad na integracje proce-
dur ISO z systemem szpitalnym poprzez ich oparcie na
czynnosciach wykonywanych w systemie. Jest wiele moz-
liwosci i plaszczyzn informatyzacji, wiele pozytywnych
jej efektéw, ale optymalna informatyzacja mozliwa jest
tylko wtedy, gdy dobrze ja zaplanujemy i przeprowa-
dzimy. MEDFinance jest partnerem, ktéry pomoze sfi-
nansowa¢ i wlasciwie przeprowadzi¢ inwestycje.

Eksperci twierdza, ze wiekszo$§¢ menedzeréw
publicznej stuzby zdrowia wstrzymuje sie z decy-
zja o informatyzacji, gdyz CSIOZ wciaz nie okre-
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Slifo precyzyjnych wymagan, jakie powinny spetniac¢
systemy informatyczne obstugujace elektroniczna
dokumentacje medyczna. Czy poza produktem
finansowym oferuja pafistwo pomoc przy wyborze
odpowiedniego sprzetu?

Rzeczywiscie nie wszystkie wymagania zostaly precyzyj-
nie okreslone, jednak powszechnie znany jest cel wpro-
wadzenia informatyzacji oraz konstrukcja rejestrow.
Gléwni dostawcy rozwigzan dla szpitali uczestniczg
w pracach przygotowawczych przed uruchomieniem
poszczegdlnych rejestréw i funkcjonalno$ci systemu,
wiec mozna przypuszczal, ze oferowane przez nich sys-
temy beda wzajemnie kompatybilne za posrednictwem
platform CSIOZ. Wstrzymywanie decyzji o wprowadze-
niu elektronicznego obiegu dokumentéw moze sig staé
powodem wielu probleméw po 1 sierpnia 2014 r. Jak
wspomnialem, w MEDFinance oferujemy, poza finansa-
mi, szerokie wsparcie merytoryczne dzigki wspdlpracy
z dostawcami wszelkich rozwigzaf IT, sprzetu i infra-
struktury. Czekamy na pytania od klientéw, ale sami réw-
niez podejmujemy aktywne dziatania wspierajace i infor-
macyjne.

Czy z MEDit moga skorzysta¢ takze podmioty pry-
watne?

Tak, oferujemy réwniez wsparcie o§rodkom prywatnym,
malym i duzym, a wiec takze przeksztalconym w spétki
prawa handlowego szpitalom publicznym. W wypadku
podmiotéw prywatnych, podobnie jak dla jednostek budze-
towych czy samorzadowych, mamy przygotowang $ciez-
ke postepowania. Stworzylismy specjalng uproszczong Sciez-
ke pozyskania finansowania informatyzacji przez podmioty
prywatne. Jak kazda instytucja finansujaca musimy jed-
nak przej$¢ przez minimum formalnosci i okresli¢ ryzy-
ko zwigzane z danym podmiotem czy ustali¢ metody
zabezpieczenia finansowania. Kazdego klienta traktuje-
my indywidualnie i z nalezna mu uwaga, tak aby przy-
gotowa¢ optymalna i atrakcyjna oferte.

Jak w praktyce wyglada finansowanie zakupéw dzie-
ki MEDit?

MED:it jest projektem skierowanym do konkretnej gru-
py klientéw planujacych inwestycje zwigzane z infor-
matyzacjg. JesteSmy w stanie sfinansowac takze elementy
towarzyszace inwestycji, bez ktérych jej realizacja byta-
by niepetna lub niemozliwa. Mam na mysli na przyktad
prace dostosowawcze w serwerowni, zapewnienie odpo-
wiedniego zrédla zasilania awaryjnego dla potrzeb
instalowanego systemu, a takze instalacje infrastruktury
— m.in. sie¢ i przetaczniki, ktérej w niektérych szpita-
lach wciaz brakuje, czy wreszcie zakup komputeréw, za
pomoca ktérych personel uzyska dostep do systemu infor-
matycznego. Informatyzacja obejmuje takze ustugi, np.
prace budowlane czy elektroinstalacyjne, i wdrozenie oraz
system szkolei dla personelu. W ramach MEDit moze-
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1) Elektroniczny obieg dokumentéw
pozwoli placdwkom ochrony
zdrowia nie tylko na redukcje
kosztow papieru, wydruku
i obstugi drukarek, lecz takze na
zaoszczedzenie czasu personelu )

my realizowal finansowanie projektéw za pomoca
wszystkich dostepnych w MEDFinance instrumentéw,
aby kazdy klient znalazt satysfakcjonujace go rozwigzanie
finansowe. Oczywidcie sa inwestycje, w wypadku kt6-
rych przewidzieli$my specyficzne metody finansowania
— w projekcie MEDambulans umozliwiamy zakup
ambulansu w formie leasingu finansowego, chociaz
leasing operacyjny moze si¢ okazaé korzystny np. ze
wzgledu na koszty amortyzacji przy zakupie karetek
transportowych. W MEDit réwniez chcemy dopasowaé
najlepsze instrumenty do konkretnych projektéw i dla-
tego przygotowujemy optymalna dla naszych klientéw
oferte, w ramach ktérej realizujemy inwestycje IT w for-
mie pozyczki lub platnosci ratalnej. Jest to wygodna i ta-
nia metoda finansowania.

Dlaczego menedzerom placéwek stuzby zdrowia
bardziej oplaca sie korzystaé¢ z MEDit niz z innych
mechanizméw finansowych, np. kredytéw czy
leasingu?

Leasing operacyjny jako ustuga jest oblozony podstawowa
stawka VAT, kredyt wymaga duzej liczby zabezpieczen
ijest trudniej dostepny, poza tym zwykle udziela go stro-
na trzecia, natomiast oferowane przez nas rozwigzanie
polega na polaczeniu wsparcia merytorycznego i doradz-
twa w zakresie mozliwych metod realizacji inwestycji
z zakupem i finansowaniem tego zakupu. Innymi sto-
wy — zamiast prowadzi¢ skomplikowane rozmowy
z wieloma partnerami, klient otrzymuje nasze wsparcie
podczas realizacji calego projektu, a dzigki temu moze
zaoszczedzi¢ czas i optymalnie zrealizowaé inwestycje.

Czy moga panistwo podaé przyklady publicznych
placéwek stuzby zdrowia, ktére juz skorzystaly
z MEDit?

Do tej pory udalo nam sie uczestniczy¢ w realizacji kil-
ku projektéw o tacznej wartosci ok. 5 mln zl, m.in.
w szpitalach w Grudziadzu — 2010 r., zakup kompu-
teréw, warto$¢ 2 mln zl; Lesznie — 2011 r. i 2012 r.,
program Eskulap; 1,2 mln i 157 tys. zt; Olawie —
2011 r., serwer, program Eskulap, 653 tys. zl; Pile —
2012 r., program Eskulap, 0,9 mln zt. Zainteresowa-
nie projektem MEDit ronie, wiec spodziewamy sie kolej-
nych realizacji juz wkrotce.

Rozmawiat Adam Majewski
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