Nie taki leasing straszny

jak go maluja
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Od kilkunastu lat leasing ma swoje miejsce
w polskiej rzeczywistosci gospodarczej i wyda-
je sie, ze zadomowil si¢ w niej na dobre. Na po-
czatku lat 90. jak grzyby po deszczu powsta-
waly firmy leasingowe, §wiadczace ustugi naj-
mu, dzierzawy lub podobne umowy, zeby
w koficu lat 90. osiagnac liczbe blisko 600 firm
na terenie catego kraju. Wielkie zmiany, jakich
doswiadczyla branza leasingowa w roku 2001
spowodowaly, ze na rynku pozostalo raptem
kilkadziesiat sprawnie dzialajacych leasingo-
dawcéw. Zmiany dotyczyly uregulowania
w polskim prawie cywilnym nazewnictwa
umowy leasingu i w konsekwencji, uregulowa-
nia kwestii podatkowych w ustawie O podatku

Samo stowo /easing pochodzi od angielskiego to lease — co 0znacza
wynajmowac, wydzierzawiac, ale rowniez bra¢ w dzierzawe lub najem.

dochodowym. W praktyce i dla klientéw ozna-
czalo to koniec klopotéw z urzedami skarbo-
wymi, dowolna interpretacja tre§ci uméw
leasingu, ich konsekwencji i sobiepafstwem
kontrolujacych urzednikéw.

Nie bez znaczenia jest rowniez fake, iz zmiany
objely rowniez przepisy prawa upadlosciowego.
Ma to o tyle kapitalne znaczenie, ze w praktyce
oznacza zagwarantowanie catkowitego bezpie-
czefistwa umowom leasingu na wypadek upadto-
$ci firmy leasingowej. W mysl zapiséw rzeczo-
nych przepiséw w przypadku upadlosci syndyk
masy upadlosci nie moze rozwigza¢ umowy lea-
singu, jesli korzystajacy prawidlowo wypelnia
swoje zobowiazania. Jest on zobowiazany
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Czy BNP Paribas Lease Group preferuje okreslo-
nego producenta urzadzen?

BPLG nie ma jednoznacznych preferencji co do dostaw-
cy. Powinien to by¢ wiarygodny partner polski lub za-
graniczny, o ustalonej renomie, $wiadczacy klientom
serwis gwarancyjny i pogwarancyjny. Gotowi jesteSmy
na wspoélprace z kazdg firma szanujaca partnerskie sto-
sunki handlowe. Wspoétpracujemy ze wszystkim wiek-
szymi producentami wyposazenia i urzadzen w Europie,
i z wieloma dostawcami w Polsce. Zawsze jednak o osta-
tecznym wyborze dostawcy i przedmiotu leasingu oraz
warunkéw nabycia decyduje nasz klient.

Jakie sa poczatkowe koszty zawarcia umowy leasin-
gu: czy wystepuja prowizje, optaty manipulacyjne,
oplaty wstepne, kaucje, depozyty gwarancyjne
i jaka jest ich kwalifikacja podatkowa?

Wszelkie koszty poczatkowe (prowizje, optaty manipula-
cyjne, oplaty wstepne, kaucje gwarancyjne — jesli wyste-
pwa) negocjowane sa z klientem indywidualnie i maja
rézne wysokosci. Wysoko$¢ udziatu wlasnego zalezna jest
od wielu czynnikéw w tym od wartosci urzadzenia, po-
ziomu ryzyka etc...
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Jakie sa zabezpieczenia wymagane przez leasingo-
dawce?

BPLG stosuje zabezpieczenia transakcji leasingowych
w zaleznosci od podejmowanego ryzyka. Standardo-
wym zabezpieczeniem jest weksel 7z blanco z wystawcy
leasingobiorcy. Stosowane sa rowniez inne wiarygodne
zabezpieczenia, gwarantujace splate naleznosci, wyni-
kajacych z umowy leasingu.

Czy i w jakim stopniu zabezpieczenia moga wply-
naé na zdolnos¢ kredytowa przedsiebiorstwa?

W leasingu podstawa zabezpieczenia jest sam $rodek
trwaly. Moze si¢ jednak zdarzy¢, iz firma leasingowa, ba-
dajac zdolnos¢ do splaty zadluZenia uzna koniecznosé
dodatkowego zabezpieczenia. Szczegblne znaczenie ma
to dla poczatkujacych mlodych lekarzy, ktdrzy rozpo-
czynaja dziatalno$¢ na wlasny rachunek.

Zabezpieczenia nie maja zadnego wplywu na zdolnosé
kredytowa przedsigbiorstwa ubiegajacego si¢ o leasing.
BPLG wychodzi z zalozenia, ze leasing jest transakcja
oparta na realnej wartosci przedmiotu leasingu w dniu
ewentualnego przedterminowego rozwigzania takiej
umowy, jesli jednak w procesie oceny ryzyka pojawi sig



GLOWNE CECHY UMOWY LEASINGU FINANSOWEGO

UMOWA LEASINGU FINANSOWEGO

Opfata wstepna

Min. 5 proc. + VAT od cato$ci urzqdzenia wptacona przed odbiorem urzqdzenia

Mozliwo$¢ dysponowania prawem witasnosci Brak mozliwosci sprzedazy, zastawienia w trakcie trwania umowy

Oprocentowanie 5-6 proc. w skali roku

Firma zobowiqzuije sie przenie$¢ prawo wiasnoséci po zakornczeniu umowy leasingu

Sprzedaz i przeniesienie prawa wtasnoéci

do kontynuowania umowy i wykonania obo- Zalety umowy leasingu:
wigzkéw w niej zawartych.

Kodyfikacja umowy cywilnej w przepisach
kodeksu cywilnego uregulowata warunki, na ja-
kich musi by¢ zawarta umowa leasingu, zatem
jesli firma leasingowa zobowiazata sie (a moze to
zrobié, wrecz nawet powinna) do sprzedazy przed-
miotu leasingu, to w przypadku jej upadlosci nie
istnieje niebezpieczenstwo utraty przedmiotu.

BNP Paribas Lease Group jest europejskim

® mozliwos¢ wplaty stosunkowo niewielkiej
warto$ci urzadzenia i odbiér urzadzenia zaled-
wie w kilka dni od podjecia decyzji o zakupie,
mozliwos¢ sfinansowania podatku VAT bez ko-
nieczno$ci jego zaplaty w calosci, tak jak
w przypadku kredytu czy pozyczki. Finansuja-
cy bowiem w dniu zawarcia umowy leasingu
naliczy podatek VAT tylko od wartosci oplaty
wstepnej, a nie od calej wartosci urzadzenia;
liderem w finansowaniu urzadzen dla sektora reszte naleznego podatku VAT dolicza¢ bedzie
medycznego. Nieskromnie taki tytut moze sobie do rat miesiecznych.

przyznad, jesli zwazy¢, iz w roku 2004 oddano ¢ zawarcie umowy leasingu daje gwarancje zaku-
w leasing $rodki trwale, wyposazenie i urzadze- pu urzadzenia po wygasnieciu umowy badz wy-

nia o warto$ci blisko 37 mln euro.

propozycja dodatkowego zabezpieczenia transakcji ze
strony klienta, decyzja o zawarciu umowy jest szybsza.
Warto zaznaczy¢, iz samo przedstawienie zabezpieczen
nie gwarantuje zawarcia umowy leasingu.

Jaki jest okres leasingu stosowany w finansowaniu
zakupu urzadzeii medycznych?

W przypadku leasingu tego typu urzadzen standardo-
wo stosuje si¢ umowe na 3 do 5 lat i miesi¢czng splate
rat. Praktyka jednak wskazuje, iz duza popularnoscia
ciesza si¢ umowy, w ktorych klient ma mozliwos¢ spla-
ty rat w okresach kwartalnych. Dla tych z naszych
klientow, ktérzy sa w stanie uzasadni¢ swoja silna pozy-
¢je¢ na rynku uslug medycznych gotowi jestesSmy za-
wrze¢ umowe ze splata rat pétrocznych.

Czy istnieje mozliwo$¢ uzyskania karencji w spla-
cie rat? Jest to szczegllnie wazne w trakcie urucha-
miania gabinetu lub kliniki.

Oczywiscie, i w praktyce jest to czesto wystepujace zjawi-
sko, zawsze jednak warunki takie negocjowane sa indywi-
dualnie z klientem i jak tatwo sie domysli¢ — procedura
trwa nieco dluzej niz przy transakcjach standardowych.

Czy istnieje mozliwos$¢ odstapienia od umowy i ja-
kie sa wtedy konsekwencje finansowe?

Konsekwencje odstapienia od umowy leasingu okre-
slone s3 w umowie leasingu. Odstgpienie od umowy

bez ponoszenia konsekwencji finansowych, polegaja-
cych na splacie zadluzenia w zasadzie nie jest mozli-
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miany na nowy w porozumieniu z dealerem. m

we. Umowa leasingu jest bowiem umowa dzierzawy,
zawarta jednak na czas okreSlony i aby zapewnic
sprzedaz po jej wygasnieciu, firma leasingowa zawsze
wymaga splaty zainwestowanego kapitahu.

W jakim czasie od momentu zlozenia wniosku
o leasing nastepuje realizacja transakcji?

Nie ma standardowego okresu, w jakim podejmowana jest
decyzja. Zawsze staramy si¢, aby byt to czas jak najkrétszy
i w praktyce podjecie decyzji nie trwa dtuzej niz 1 dzien ro-
boczy. Niestety, czesto zdarzaja sie braki w dokumentach
i niescistosci formalne, co uniemozliwia wydanie decyzji
lub odwleka jej podjecie w czasie — w zaleznosci od kwoty
transakcji, stopnia skomplikowania, koniecznosci weryfi-
kacji przedstawionych dokumentéw i zasiggania opinii
na zewnatrz (wyceny, ekspertyzy). Czas wydania decyzji
od dnia dostarczenia przez klienta lub/i firme zewnetrzna,
np. biuro ksiggowe klienta ostatniego wymaganego proce-
dura dokumentu wynosi od 2 do 5 dni.

Jak leasingodawca rozwiazuje problem zbycia
urzadzen po wypowiedzeniu umowy leasingowej?

BPLG nie traktuje kwestii sprzedazy urzadzen po wy-
powiedzeniu umowy w kategoriach problemu. Jest to
czynno$¢ nalezgca do zadan firmy wynajmujacej — bo
za taka sie uwazamy — i dzieki bardzo dobrej orienta-
¢ji na rynku urzadzen uzywanych, a takze dzieki do-
brym relacjom z firmami specjalizujacymi si¢ w sprze-
dazy urzadzen medycznych sprzedaz taka odbywa sig
plynnie i nie hamuje funkcjonowania firmy.



